Suggestive Sprachmuster communication factory

Diese Sprachmuster l6sen bei der angesprochenen Person ganz bestimmte
Denkmuster aus.

Was passiert, wenn Sie ?
= Was passiert, wenn Sie sich einfach entscheiden, die neuen Méglichkeiten zu nutzen?

Wahrend Sie wahrnehmen (sehen, horen, spiren, riechen, schmecken), kbnnen

Sie .

= Wahrend Sie die Plane dieses Hauses sehen, kbnnen Sie sich schon vorstellen, darin zu
wohnen.

Versuchen Sie zu widerstehen, wahrend Sie

= Versuchen Sie dem Gefiihl des Erfolges zu widerstehen, wahrend Sie mit unserem
Methodenkoffer die Probleme ldsen.

Ich denke, Sie werden mit zufrieden sein, weil

= Ich denke mir, Sie werden mit dem Gespréach zufrieden sein, weil alle Ihre Erwartungen erfillt
werden.

(Name), man muss (braucht, kann) nicht

=  Frau Miller, man muss nicht alle Produkte dieser Art kennen, um zu wissen, dass dieses Angebot
am besten Ihren Bedirfnissen entspricht.

= Herr Raichle, es kénnen nicht alle von unserer exzellenten Leistung profitieren.

Wann denken Sie, werden Sie bereit sein, ?
= Wann denken Sie, werden Sie bereit sein, mit gutem Gefuhl die Kaufentscheidung zu treffen?

Haben Sie nicht auch schon oft daran gedacht, dass ?

= Haben Sie nicht auch schon oft daran gedacht, dass konstruktive Lésungen manchmal leicht zu
finden sind?

Sie brauchen , bevor Sie , hicht wahr?

= Sie brauchen etwas Zeit, um alle Vorteile des Produktes tiberblicken zu kdnnen, nicht wahr?

Waren Sie erstaunt, wenn ?

= Waren Sie erstaunt, wenn Sie nach kurzer Zeit feststellen, dass sich die Verkaufsleistungen in
Ihrem Betrieb erstaunlich verbessert haben?

Irgendwann und irgendwo

= Irgendwann und irgendwo wird Sie die heutlge Entscheidung zu einem kaum fur mdglich
gehaltenen Erfolg fuhren.

Sie kdnnen sich erlauben, , (Pause) ... jetzt!
= Sie konnen sich erlauben, Ihren Herzenswunsch zu erfillen, (Pause) ... jetzt!

Es ist bemerkenswert,

= Es ist bemerkenswert, wie einfach es manchmal ist, schnelle Entscheidungen zu treffen.
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Es ist immer (besser, leichter, angenehmer) ,als

= Es istimmer besser, jetzt schon in die Zukunft zu investieren, als sich spéater tiber verpasste
Mdglichkeiten zu argern.

Was kénnte ich (kdnnten Sie) zu beitragen ?
= Was konnte ich zur Motivation lhres Frontpersonals beitragen?
= Was konnten Sie jetzt zur Konfliktlésung beitragen?

Konnen Sie sich vorstellen ?
= Koénnen Sie sich vorstellen, ab jetzt mit ganz neuen Fahigkeiten durchs Leben zu gehen?

Sie haben vielleicht schon bemerkt,

= Sie haben vielleicht schon bemerkt, dass Sie mit diesen Fahigkeiten immer eine Nasenlénge vor
der Konkurrenz sein werden.

“

sagte mir einmal: ,,

= Robert Dilts sagte mir einmal: ,Wir kdnnen Fahlgke|ten lernen, die wir nie fir moglich gehalten
haben.”

JETZT
= Geniessen Sie JETZT schon das zukunftlge Gefuhl Ihrer Erfolge.

Freuen Sie sich jetzt schon Gber

= Freuen Sie sich jetzt schon Gber den Gewinn, den Sie durch diese Fahigkeiten schon bald haben
werden.

Wenn Sie erst einmal , dann

= Wenn Sie erst einmal die Vorteile dieser Losung erkannt haben, dann werden Sie bereits jetzt
beginnen, dessen Einsatz in Gedanken vorzubereiten.

Es kann sein, dass Sie schon seit einiger Zeit mochten.

= Es kann sein, dass Sie schon seit einiger Zeit diese Fahigkeiten gerne in lhrem Unternehmen
haben mdéchten.

Was ist lhnen bei besonders wichtig?
= Was ist lhnen bei der Entscheidung fur diesen Auftrag besonders wichtig?
= Was ist Ihnen beim Kauf dieser Stereoanlage besonders wichtig?

Es gibt Menschen, die .
= Es gibt Menschen, die sich schnell entschliessen, neue Mdglichkeiten wahrzunehmen.

Auf einer gewissen Ebene denken (spuren) Sie vielleicht auch, dass

= Auf einer gewissen Ebene wissen Sie vielleicht schon, dass Sie in Ihrer Firma neue Impulse
setzen kdnnen.

Fruher oder spater .
= Friher oder spater werden Sie auf den Nutzen dieser Methoden nicht mehr verzichten wollen.

Sie wundern sich vielleicht, wie einfach es ist, .
=  Sie wundern sich vielleicht, wie einfach es ist, diese Entscheidung jetzt (JETZT) zu treffen.
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Man kann (Name), .
= Man kann, Herr Bachmann, an eine erfolgreiche Zukunft denken, einfach weil es sich gut anfihilt.

Sie werden méglicherweise .
= Sie werden moglichweise den Wunsch verspiren, die Méglichkeiten fur lhre Firma zu nutzen.

Sie fragen sich vielleicht, warum ?

= Sie fragen sich vielleicht, warum Sie schon nach kurzer Zeit die Wirkungen dieses Trainings in
Ihrem Verkauf spiren werden.

Glucklicherweise ist es nicht notwendig,

= Glicklicherweise ist es nicht notwendig, dass Sie das Potentlal dieser Ldsung jetzt sofort
erkennen.

Es ist vielleicht ganz einfach, , ist es nicht so?
= Es ist vielleicht ganz einfach, eine wirklich passende Losung zu erreichen, ist es nicht so?

Es ist vollig in Ordnung, wenn Sie

= Es st vollig in Ordnung, wenn lhnen eine fund|erte Weiterbildung in Threm Unternehmen wichtig
ist.

Woran werden Sie (zuerst) bemerken, dass ?

= Woran werden Sie zuerst bemerken, dass Sie mit diesem Produkt die richtige Entscheidung
getroffen haben.

Wie ware es fir Sie, schon heute (jetzt) ?
= Wie ware es fir Sie, sich schon heute fiur dieses Produkt zu entscheiden?
= Wie ware es fir Sie, schon jetzt die Weichen fir grosse Erfolge zu stellen?

Sie wissen vielleicht nicht genau, ob

= Sie wissen vielleicht nicht genau, ob Sie lhre Fahigkeiten noch weiter ausbauen, um lhre Ziele
leichter und schneller zu erreichen.

Kénnen Sie sich vorstellen, ?
= Koénnen Sie sich vorstellen, Gesprache mit schwierigen Kunden vollig gelassen zu bewaltigen?
= Koénnen Sie sich vorstellen, mit diesem Auto in die Ferien zu fahren?

Zufriedene Kunden berichten: ,,
= Zufriedene Kunden sagen mir spater meistens: ,Die Entscheidung war richtig.”

Sie sind , hicht wahr?
= Sie sind ein Mensch, der auf Qualitat Wert legt, nicht wahr?
= Sie sind sich dieser Méglichkeiten bewusst, nicht wahr?

Wie wére es fur Sie, ?
= Wie ware es fir Sie, wenn Sie die Vorteile dieses Produktes jetzt schon nutzen kénnten?

= Wie ware es fir Sie, wenn Sie sich einfach bequem zuriicklehnen koénnten, weil wir diese
Dienstleistung fir Sie ausfuhren?
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Gehen Sie in lhrer Phantasie ruhig (noch einmal) durch .

= Gehen Sie in lhrer Phantasie ruhig noch einmal durch, wie Sie mit diesem Programm lhren
Umsatz steigern.

= Gehen Sie in lhrer Phantasie ruhig alle neuen Méglichkeiten durch, die Sie jetzt haben.

Verstehen Sie, was es bedeutet, ?
= Verstehen Sie, was es bedeutet, bestens geschulte Mitarbeiter zu haben?

Sie kdnnen , weil .

=  Sie kdnnen den Wunsch, Spitzenverkaufe zu erzielen zulassen, weil es méglich und einfach
lernbar ist.

Sie mochten vielleicht mehr Gber erfahren.

= Vielleicht méchten Sie mehr Gber lhren Nutzen von diesem Produkt erfahren.

Ich frage mich, ob Sie , ... oder nicht?
= Ich frage mich, ob Sie an so erholsamen Ferien interessiert sind, ... oder nicht?
= Ich frage mich, ob Sie mit Inrem Team jetzt schon durchstarten wollen, ... oder nicht?

Je mehr Sie , desto .

= Je mehr Sie Uber die Vorteile dieser Leistung nachdenken, desto intensiver sind Sie davon
Uberzeugt, dass dies die richtige Lésung ist.

Denken Sie einmal daran, wie sein wird, wenn Sie

= Denken Sie einmal daran, wie gliicklich Ihre Frau sein wird, wenn Sie sie mit diesem neuen
Brillantring Giberraschen.

Ich frage mich, ob ?
= Ich frage mich, ob Sie sich jetzt schon vorstellen kdnnen, wie sich lhre Ziele verwirklichen?

= Ich frage mich, ob Sie bereit sind, sich durch positive Erfahrungen mit uns tberraschen zu
lassen?

Es ist gut zu wissen, dass .
= Esist gut zu wissen, dass wir eine Lésung fir dieses Problem haben.

Worauf haben Sie bei schon immer Wert gelegt?
= Worauf haben Sie bei einem guten Verkaufstraining schon immer Wert gelegt?

Kdnnen Sie wahrnehmen, was ?
= Koénnen Sie schon deutlich sehen, worin der grosse Nutzen unserer Zusammenarbeit liegt?

Ich wirde lhnen niemals sagen, dass , denn

= Ich wirde Ihnen niemals sagen, dass Sie einen guten Geschmack haben, denn das ist
offensichtlich.

= Ich wirde Ihnen niemals sagen, dass Sie diese Fahigkeiten entscheidend weiterbringen, denn die
erfolgreiche Zukunft wird es lhnen direkt beweisen.

Verbinden Sie drei unbestreitbare Tatsachen mit einer Suggestion

= Meine Damen und Herren, Sie sehen den Geschéaftsbericht vor sich, nehmen die Zahlen wahr,
hoéren meine erfreute Stimme und kénnen sich
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